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RESUMEN

Para empresa Multinacional espanola que vende productos y servicios relacionados con
logistica y automatizacion de almacenes, buscamos 10 comerciales para departamento de
ventas de la compaiiia. Funciones de busqueda de nuevos clientes, fidelizacion de clientes
actuales, ampliacion de la gama de los servicios y productos de la empresa. Diplomado o
Licenciado. Conocimientos profundos de tecnologias relacionadas con Logistica o Robética
industrial. Actitud comercial, autonomia, iniciativa.

DESCRIPCION DE LA EMPRESA

Empresa Multinacional espanola con presencia en 50 paises. Su actividad consiste en el diseno,
fabricacion, comercializacién y prestacion de servicios relacionados con sus productos logisticos e
industriales.

DESCRIPCION DEL PUESTO

En dependencia del departamento comercial realizard tareas comerciales para la venta de
productos y proyectos para la empresa. Es necesario aportar experiencia significativa en ventas de
producto o servicio con caracteristicas tecnolégicas de cierta complejidad. Buena presencia,
habilidades comunicativas y de coordinacidn de proyectos. Buen nivel de Espanol, Inglés muy
valorable. La persona con el perfil ideal tiene amplios conocimientos técnicos de logistica y/o
robdtica, y actitud comercial.

EXPERIENCIA

| Minimo 4 afos como comercial.

FORMACION

| Diplomado o Licenciado. Amplios conocimientos técnicos sobre Logistica o Robdtica industrial.

IDIOMAS

| Espanol, Inglés muy valorable.

HABILIDADES y HERRAMIENTAS

| Actitud comercial, habilidades comunicativas, amplios conocimientos técnicos.

CONTRATACION

[ Incorporacién inmediata.

REMUNERACION

| A convenir en relacion con la experiencia y la aportacion. Fijo + Comisiones.

CONTACTO

Envia tu curriculum vitae en formato word indicando el titulo de la posicién a:
Esther Sancho, match @ inamat.net




